MIT UNS KANNST DU

-:.RECH

Werbetricks im Supermarkt verleiten dich dazu, mehr zu kaufen.

Findest du alle Werbetricks im Supermarkt?
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Schokino
Die beste Schokolade der Welt A sl oo .4
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Sonderaktion:
Heute 20 Prozent
auf Joghurt!
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Werbetrick 1: Lautsprecher

Sonderaktion:
Heute 20 Prozent
auf Joghurt!

Durch Lautsprecher wird in Supermdrkten oft Musik
abgespielt. So fiihlst du dich wohler und willst langer
bleiben.

AuBerdem kannst du immer wieder Durchsagen horen.
Meist horst du, welche Aktionen es gerade gibt. Wenn
du weift, dass etwas nur heute billiger ist, kaufst du es

eher.
Zuriick zum

Kaufladen




Werbetrick 2: Lampen

Licht wird im Supermarkt gezielt eingesetzt, damit
Lebensmittel schéner aussehen.

Obst und Gemiise wird so angeleuchtet, dass du es

eher kaufen willst.




Schokino
Die beste Schokolade der Weld

Werbetrick 3: Werbeplakate

Durch Plakate wirst du auf bestimmte Produkte

aufmerksam gemacht.

Auf Werbeplakaten wird oft ibertrieben, um dich vom
Kauf zu iiberzeugen.

Oft gibt es auch einen Werbeslogan Das ist ein
kurzer Satz zum Produkt, der dir im Kopf bleibt. So
denkst du hdufig an das Produkt und kaufst es eher

Zuriick zum

Kaufladen




Werbetrick 4: Signalwérter

Bestimmte Worter sollen deine Aufmerksamkeit
erregen. und dich zum Kaufen verlocken.

Signalwérter sind zum Beispiel: ,Neu!”; ,Angebot!”
sReduziert!” oder ,Nur fiir kurze Zeit!”

Durch diese Woérter denkst du, dass etwas an
den Produkten besonders ist und du willst sie
eher kaufen.

Zuriick zum

Kaufladen




Werbetrick 5: Produktplatzierung in
Regalen

69 ct

Billigere Produkte sind meist in den
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untersten oder obersten Regalen - dadurch

sind sie nicht in deinem Blickfeld und es :

ist schwieriger, sie herauszuholen.
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Die teureren Produkte sind dagegen auf ‘}WN JUILITE u
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Augenhshe aufgestellt.

So gibst du mehr Geld aus, weil du die
teureren Produkte sofort siehst und damit
eher kaufst.




Werbetrick 6: Farben

Auffillige Farben sorgen dafiir, dass du
bestimmte Produkte anschaust.

Zu diesen Farben zdhlen rot und gelb.

Wenn Preisschilder farbig sind, denkst du

auPerdem, dass der Preis reduziert sein

muss, auch wenn das nicht immer der

Fall ist.
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Werbetrick 7: Preise

Ist dir schon einmal aufgefallen, dass
Preise fast immer mit einer Neun enden?

Die Preise sind bewusst so festgelegt, weil
dir gebrochene Preise viel billiger
erscheinen.



